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E l'unica via percorribile per superare il ristagno economico

- Managerialita contro la crisi

17 gennaio 1991. Nei territori del Medio Oriente di-  denti. Le cifre parlano chiaro: Trapani si trova all’83 po-
vampa la Guerra del Golfo. Contestualmente, e di  sto nella classifica tra le provincie italiane per quanto ri-
conseguenza, inizia un periodo di recessione economica  guarda i fallimenti di imprese, con una media di 4,48
che oggi sta mettendo in ginocchio I'economia mon-  crack su mille realta produttive contro il 3,31 della media
diale ed, in particolar modo, quella dei paesi meno pre-  nazionale, e negli ultimi mesi si registra un aumento
parati industrialmente e politicamente, tendenziale.

La Tempesta del deserto ha colpito molto duramente La situazione dei redditi pro capite lascia, inoltre, po-
la nostra provincia, esportatrice di gran parte del marmo  che speranze per il futuro: con una media di 11 milioni e
utilizzato nei territori interessati dallo scontro, edaquei 500 mila lire (media nazionale: 17.400.000) Trapani si
giorni tristi, i segnali della crisi appaiono sempre pitievi-  colloca all’80° posto della classifica nazionale del benes-
sere e questo limita le possibilita di uno svi-
Juppo del mercato interno, considerando,
inoltre, il tasso di depositi bancari (9.300.000
pro capite), che ci vede al 78" posto della gra-
duatoriaitaliana. Mail colpo inferto alla no-
stra economia dalla Guerra del Golfo ha so-
lamente accelerato un processo inevitabile,
legato, principalmente, ad una carenza ma-
nageriale della classe imprenditoriale trapa-
nese Spesso poco preparata e non attenta ai
sommovimenti economici su scala nazio-
nale, europea e mondiale.

Un dato chiarificatore ci viene dal numero
di imprese di servizi iscrille al registro delle
ditte della Camera di Commercio: a fronte di
una crescita oltremodo cvidente in campo
nazionale del settore “servizi alle imprese”, a
Trapani appena il 6,94% ha voluto intrapren-
dere la strada del terziario di supporto, ed
inoltre, all’interno di questa gia modesta ci-
fra, si possono trovare spesso realtd econo-
micamente e professionalmente non ade-
guate ai tempi. Dal quadro proposto, pur se
non completo, appare evidente come ['unica
via percorribile per superare il ristagno eco-
nomico, se da un lato & legata alla nascita di
nuove imprese, dall’altro deve privilegiare la
crescita di una mentalita imprenditoriale
concreta, valorizzando, quando possibile,
quelle imprese che abbiano gia dimostrato
capacita manageriali e di fatturato.
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In poco piii di 25 anni la crescita e Uespansione di un’azienda leader nel suo settore

Vito Laudicina: «Mia nonna mi
presto 100.000 lire per una fiera»

n motore marino del 1915, una
FIAT 501 Balilla, un antico

proiettore per cinematografo, una
Moto Guzzi 65 del 1944 ed una
quantita di piante di ogni genere.

Accanto, una serie di carrelli ele-
vatori e mezzi meccanici e, alle pa-
reti, foto ed immagini dello stabili-
mento. Entrare alla VL vuol dire
giungere in un ambiente oltremodo
accogliente, che sembra riuscire a
coniugare perfettamente I'antico ed
il moderno, la complessita della tec-
nologia e la semplicita della natura.

A meta strada tra Marsala e Ma-
zara del Vallo, in contrada Cuore di
Gest, nei pressi di Strasatti, i capan-
nonidella VL di Vito Laudicina & C.
srl campeggiano in un panorama
faito di vigneti, serre e case sparse
nel verde.

wEra il luglio del 1966. Avevo pen-
sato di presentare una serie di mac-
chine agricole in fiera, ma non avevo le
115.000 lire necessarie per fare giun-
gere il vagone carico della merce da es-
porre. Fu' mia nonna a prestarmi
100.000 lire, che poi restituii. Le re-
stanti 15.000 lire le aggiunse il mio so-
cion,

L’avventura di Vito Laudicina na-
sce cosi, con U'arrivo di quel carico di
macchine e I'esposizione in fiera.

Un'avventura che ha portato la
VL alla vendita, fino ad oggi, di oltre
4.000 carrelli elevatori.

Nel 1972 la Vito Laudicina & C.,
nata come ditta individuale, diventa
esclusivista LINDE,
fabbrica

produttrice di %
carrelli elevatori. E nel 1976
che I'azienda assume la sua attuale
fisionomia, abbandonando comple-
tamente il mercato delle macchine
agricole, a cui, peraltro, continuera a
dedicarsi 'ex socio di Laudicina, ed

occupandosi esclusivamente di mac-
chine industriali: carrelli elevatori
diesel ed elettronici e, da qualche
anno, anche gruppi elettrogeni.
Nello stesso anno nasce il marchio
VL, con cui vengono

personalizzati

AGRIGENTO
@

carrelli elevatori.
Negli anni I’Azienda si amplia,

commercializzando anche altre mar-
che (Toyota, Komatsu, Carer) ed av-

- CALTANISSETTA

viando una serie di servizi di sup-
porto, ma, soprattutto, organiz-
zando una rete di'importazione
diretta che offre
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enormi van-
taggi alla clientela.

«.. €d ora la mia
é avere semprell

diversa da quella degli altrin.

E questo il motto di Vito
Laudicina. Un principio che
ha seguito, nella sua vita, sin
dall’infanzia.

A dieci anni e mezzo ha co-
minciato a lavorare in campa-
gna, assieme al padre, fino al-
Teta di diciotto anni.

«Studiavo continuamente il
maodo di uscire fuori da quella
realta. In un certo senso, mi
sentivo sprecato per il lavoro
nei campi, sentivo che avrei
potuto realizzare qualcosa di
importantey.

E la sua prima mossa fu
quella di convincere il padre
a modernizzare le tecniche
fino a quel momento usate
con l'acquisto di un motocol-

he abbia le idee chiare su qual-
siasi cosa intenda fare lo si nota
subito.

Parla a ruota libera e con grande
entusiasmo di tutto cio che & riu-
scito a realizzare.

«Faccio sempre qualcosa che sia

tivatore, che lo portd, in
breve, alla collaborazione con l'a-
zienda che lo aveva prodotto.
«Avevo costituito informalmente
una societd, ma con i miei due soci
non andavo d’accordo...».
La Vito Laudicina & C. nasce uf-
ficialmente nel 1966 e da quel mo-

pretesa
meglio»

mento tutta la sua vita & diretta-
mente collegata a quella dell’a-
zienda.

«Non mi sono mai perso d’animo,
nemmeno nei momenti di maggiore
difficoltan,

Perché la voglia di fare, di realiz-
zare qualcosa di nuovo, 'abitudine
di pensare in grande non ’hanno
mai abbandonato.

E ci li svela alcuni dei suoi se-
greti?

«Per vendere bisogna avere tempo.
QOccorre sedersi, parlare con il cliente
per convincerlo della validita del pro-
dotto che offriamo.

Per me é fondamentale la compe-
tenza sugli argomenti di cui si paria,
per potere realmente rispondere ad
ogni domanda del cliente, e la serieta
nel presentare un prodotto sicuro al
100%».

Appare deciso, ha tutto chiaro
nella mente e lo rivela anche nel
rapporto con i suoi collaboratori.

«Voglio sempre il meglio da tutti e
per questo non sono mai soddisfatto.
Il mio obiettivo é arrivare alla fine
dell’anno con successo».




TraPANI NUOVA

Pag. 3

1.200 mq. di officina attrezzata; 50% del mercato della Sicilia Occidentale; servizio commer-
ciale; magazzino ricambi; officina; servizio assistenza esterna; affidabilitd e professionalita

Il «biglietto di visita» della VL

Un‘organizzazione commerciale
costituita da uno staff di 25 per-
sone tra tecnici, operai ed impiegati
addetti all’amministrazione, 1200

mq. di officina attrezzata con mac-

chinari all’avanguardia, la copertura
del 50% del mercato della Sicilia oc-

cidentale. Queste le cifre della VL.

E I’'azienda & ancora in crescita, at-
traverso la penetrazione di nuovi
mercati, in Sicilia orientale in parti-
colare.

Un piano di sviluppo ed espan-
sione organico ha portato oggi la VL
ad avere precorso i tempi, giungendo
all’'appuntamento con [I'Europa
unita preparata ad aflrontare un
nuovo tipo di mercato, oltremodo
competitivo, quale sara quello del
1993.

Professionalitd ed offerta di ser-
vizi sono i suoi punti di forza. Lo
staff tecnico della VL & in grado di ri-
solvere ogni problema della clien-
tela, offrendo non solo un prodotto
ma una gamma di servizi.

Servizio commerciale

Risoluzione di problemi tecnici e
commerciali, suggerendo anche le
forme di agevolazione finanziaria a
cui si puo accedere € il servizo princi-
pale che il settore tecnico della VL &
in grado di fornire.

L’importanza e "utilita di un car-
rello elevatore nei cicli produttivi di
tutte quelle aziende che abbiano
consistenti necessitd di magazzino
sono evidenti, in particolar modo in

un mondo del lavoro in cui velocita,
efficienza e, di conseguenza, mecca-
nizzazione sono le parole d’ordine.

Oggi la VL fornisce i propri pro-
dotti a tutti i settori, in particolare al
primario ed al terziario. Un com-
parto nuovo, quest’ultimo, in cuil'e-

sigenza di una totale ottimizzazione
del ciclo richiede una meccanizza-
zione sempre pit all’avanguardia.

VL Europa ¢ la gamma di carrelli
elevatori commercializzata dall’a-
zienda che comprende sia i prodotti
nuovi ed usati importati tramite il
mercato parallelo (Toyota e Ko-
matsu), sia quelli personalizzati. Ac-
canto ad essi i mezzi meccanici delle
marche piu prestigiose del settore,
LINDE in primo piano. Design ul-
tramoderno, sistema di aziona-
mento basato sulla trasmissione
idrostatica, senza [rizione, senza
cambio, i carrelli LINDE sono i pit
venduti in Europa.

Un ventaglio di proposte ampis-
simo quello che la LINDE offre alla
sua clientela.

Dai semplici transpallets elettrici
e commissionatori con guida a ti-
mone, disponibili con portate da
1600 a 3000 kg., ai carrelli retrattili,
con portate da 1400 a 2000 kg., agli
elevatori a timone, con o senza pe-
dana per Poperatore, (1000/1600 kg.
di portata); dai carrelli trilaterali a
quelli frontali elettricia 3 e 4 ruote e
laterali per carichi particolarmente
lunghi, adatti anche a terreni scon-
nessi grazie all’elevata altezza dal

suolo, per concludere con i carrelli di
grande portala e per movimenta-
zione container con portate da 5 a 42
tonnellate.

Sono questi i mezzi che la LINDE
produce.

Di essi esistono, inoltre, due di-
verse varianti: una gamma diesel (da
10 a 6000 Q.) ed una gamma elettrica,
oltremodo ecologica.

Magazzino ricambi

Non trovare un pezzo di ricambio
per i propri mezzi in tempi brevi
spesso si traduce, per un‘impresa, in
una perdita consistente

Usato

Affidabiliti e professionalita con-
sentono alla VL di porsi come mar-
chio di garanzia nella commercializ-
zazione dell’usato.

Il parco mezzi “Usato sicuro”
della VL vede al suo interno, oltre a
carrelli elevatori importati ricondi-
zionati gia dai paesi di provenienza,
anche carrelli ricondizionati in ditta.

Ma la garanzia VL sull’usato va ol-
tre: un servizio assistenza sia su chia-
mata sia in abbonamento, garantisce
il cliente sulla funzionalita dei
mezzi.

in termini di tempo,
immobilizzazione  di CI .f. d H
macchinari e, quindi, di aSSI Ica el
denaro. La VL & fornita - -
o e | cOStruttori d
cambi in grado di sod- r rl l
disfare in tempi reali » -
tutte le esigenze della carre I e evatorl
propria clientela. Fat g
Nell’ampio magaz- &7 e
zino & possibile trovare 1 a@l& 2832
tutti gli accessori ne- oo
cessari per i carrelli ele- 2 Iﬂ 1659
vatori: forche, sosten- B
tamenti laterali, tubi = 3 fe =2 1379
oleodinamici, gomme ‘| | 4| Fomarsu 1228
pneumatiche, cushion,
benne meccaniche ed 5| Buwenewmicy 1171
idrauliche, transpallets.
: 6| CIARK 946
Officina 7 @ : 869
(KFT}
La VL dispone di s
1200 mgq. di officina at- 8_ anoun 630
trezzata con macchi- i 580
nari  all’avanguardia, 9 -
suddivisa in vari re- 10| MENETA 543
parti: idraulica ed idro- Lo
statica,  carpenteria, 11 489
meccanica, tornitura, =
verniciatura. 12| @ 476
Un personale alta-
mente qualificato ga- h13 TCM..... 474
rantisce la qualita del 14 | balkancar@® 459
lavoro.
. 15 Amrsunlsm 310
ervizio Assistenza :
Esterna ;16 M“"‘"-“" 303 e
La necessita di ga- ]|17 @ 278
rantire la continuita del :
lavoro della propria 18 - mm”tm e i __gg-!__.
clientela & il primo 19 =)
obiettivo del servizio RAXMONE = _217 (
assistenza della VL. 20| ATLET 194
Furgoni attrezzati per il :
pronto intervento, per- 21| BN cess) 127
sonale qualificato per i S|
venire incontro alle pit 22| VALMET 122
diverse esigenze, un | Lanzing
parco mezzi disponi- 23 ézﬁ 107
bile per [laffitto, in 124 | A 66
modo da escludere - —
ogni interruzione del 25 i 57
ciclo produttivo. Que- T
sta la politica della VL: 26 | sveETRuck 45
assistenza totale a sal- P
vaguardia del lavoro L_27 e 40 y,
della clientela.




Pag. 4

Come semplificare la
gestione degli archivi

M algrado I'avvento dell’informatica, gli archivi cartacei rimangono
un elemento fondamentale nella vita delle imprese ed i problemi
connessi alla gestione di questi archivi pesano in maniera non indiffe-
rente in termini di organizzazione ed efficienza.

Problemi analoghi vivono anche quelle realta produttive e di servizi
che devono gestire magazzini leggeri, specialmente se in spazi ristretti.

La VL ha una risposta pronta.

La scala semovente elettro-idraulica, prodotta dalla ditta marsalese,
ha delle caratteristiche tecniche realmente innovative.

Studiata per soddisfare tutte le esigenze di archiviazione e di magaz-
zino leggero, piccola e maneggevole, la scala VL puo muoversi agevol-
mente in corridoi di 75 em. di larghezza e compiere una rotazione in ap-
pena un metro di spazio, grazie ai comodi comandi, e puo effettuare an-
che spostamenti considerevoli.

L'utilitd di un simile mezzo appare evidente.

La gestione dei magazzini risulta notevolmente semplificata con un
conseguente maggiore controllo su archivi e scorte e soprattutto un au-
mento della sicurezza sul posto di lavoro.

Si tratta di uno dei mezzi pit maneggevoli nel suo genere e la VL, per
venire maggiormente incontro alle richieste della clientela, offre la pos-
sibilita di effettuare sul modello base sostanziali modifiche per adat-
tarlo alle esigenze del committente.
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L’elettricita alla base
diun’aziendamoderna

Computer, fax, macchinari,
sofisticati, tecnologia al- i
I'avanguardia. Su questi ele- i
menti si basa un’azienda mo-
derna.

E tutti questi elementi
hanno un comune denomina-
tore: I'elettricita.

Basta un guasto, un blocco
sulla rete ed i computers si
spengono, le macchine si fer-
mano, la tecnologia fa un
balzo all’indietro.

Per un’azienda che vuole
mantenersi competitiva, in
un mercato sempre piu ag-
gressivo, la continuita del ci-
clo produttivo ¢ un fattore
fondamentale di successo.

E dunque impensabile po-
tere correre il rischio di subire
uno stop improvviso nella
produzione per un banale
black-out.

Una risposta a questa esi-
genza possono essere i gruppi
elettrogeni VL.

Una gamma completa che
vada 5 a 250 KVA sia 220 sia
380 V., gruppi cofanati, carrel-
lati, automatici, insonoriz-
zati, personalizzati VL.

L’assistenza all’installa-
zione ed il funzionamento de-
gli impianti & garantito dauno
staff di acclarata esperienza e
gli oltre 25 anni di attivita
della VL forniscono una ga-
ranzia reale sull’affidabilita
dei prodotti commercializ-
zati.
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